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Q ¢POR QUE 9GEST? v

1» Es una aplicacion disefada por y para las empresas de distribucion al mayor, detall
0 punto de venta.

2» Se trata de una solucién sectorial en constante desarrollo, mejora y evolucion.

3> Se enriquece continuamente con las aportaciones y el conocimiento adquirido de
nuestros clientes.

4 » Suimplantacion en la empresa se realiza de forma facil y rapida. Le ayuda a aumentar
su productividad, permitiéndole dedicar todos sus esfuerzos a dirigir su negocio.

5» Le ofrece, en términos generales, una funcionalidad mayor con unos costes de propiedad
inferiores respecto a otras soluciones personalizadas del sector. Asi mismo tiene la
ventaja de ser una solucion estandar, flexible y abierta a personalizaciones.

6 » Le ayuda afrontar posibles cambios en su estrategia empresarial, como podria ser
una orientacion de servicios diferente en el cambiante panorama actual.

7 » Dispone de un servicio de asesoramiento y soporte, especializado en su sector durante
toda la vida del producto.

8> Permite ofrecer a sus clientes, servicio de acceso al catalogo de productos y compra
on-line, a través de internet.

9» Facilita sus relaciones con clientes y otras empresas colaboradoras, gracias a los
sistemas de comunicacion avanzados de los que dispone.

[ = -]

e —————————— IS X ]
o Mpacin Comores  Wertss Pacbygecin Copos Pago Nomne Gesos Ubldades femamertss Corfgurscin bt
HE 0D YO OSE O 58 @E@E] @

“ﬁm Frusta n — _
| l1es - - Ll o WGt :;:lg‘ﬁj
TG PRATT osooooiea 1 OOALGS JOOMINS 4141 € Cotrae =_."‘w"‘ I:I' === “-S'! = 58 rﬂ";“ R ;;;1. Sehel. UBist tineittes Chbgrerts: ik

mc 0SO0000053 1 (BEAEO0S DRONT00S 500  Contado HES000E 00 IEE DR 30 BEWE_BE
- i WOUONSE | AOSTODS UOSQUS 054 Conease a3 =
FRC OSO0000CES 1 DACSON0S DSOS 0,54 € Conads
3¢ Céeigu |pimtre | Fotspase |
FRC FRA T SO 2 OFOA000S MOSONE A1 00 @ Cotwmiy - e E [ i Pt I 1 [raieere s [t = |
Frisres T [T o gEr
o = T s Teket
Pageda 28] s | o ia]
= w3 e Tk 2. Tk 434y 5 i
_l s ™ A8 Airactn Crigen 02
Em Frueta | . T et
ke
3| P | Contacto | Ctres consscass | Denconres | Facal Faeturssiden | Tarts | Conira | otes | = R
Concesto Fachra e Compens 2005 T Bl coes - - —
R oo v = 2,
5 Do, Comercit 500% 5l P pugo Fran L | (] ':m -~ =] = osgl Do Cial| e
g —-— opongyl owngyl omsgy owwgy COnEN ) Dos Pwsss il ] Drodstr | emeg
Copsas Fachrs = W Cherte e EAN i) Parfes e
. AR | Rr— b e os@l  Sopuro|omegl
i ameg o g Financiscisn omeg)
a i gardiertes rapa—— o wlanch i wsoe Base Imponitio 1488 ¢
Erme et e e Ereeu At e Cctutre 800 ¢ Impuestos 229¢
Fotrwn 7] wape agosia | Mewemben Fotemn | Maye R | ovientrs e ]
O Total  T7ITE
e Fre gt Ccmntye ez Arm et Dastnw LY
i e ! P Gwww | i | Ganose
iy
e U L0 SR samen (T3 VER 25115 BO2EITS NOL ) i [ermomm o USR s B MRIEIE  BOIRE e




Onouo

1

=
[
(]
=
o
o

«Q
(]

Q DESCRIPCION v

» Es una solucion ERP modular adaptable a las carac-
teristicas y necesidades de su empresa, independien-
temente de cual sea el tamano o volumen de la misma.

| Esta dirigido a las empresas |

: de distribucién: |
. . | » Mayoristas I
Contempla el circuito completo y las diferentes fases | o |
del proceso de distribucion de productos, abarcando | " Minoristas |
desde la compra, la gestion de almacén, la venta a | » Puntos de venta |
I I

I I

I I

I I

clientes y la gestion financiera.
Supermercados

Import/Export.

Q GESTION COMERCIAL v

» GESTION OFERTADOS.

Controle la gestion comercial de la empresa, sus contactos, historicos de llamadas.
Seguimiento comercial de futuros clientes potenciales.

Confeccion de documentos de oferta, resimenes y detalles, conversion en pedidos.
Clasificacion de futuros clientes por zonas, categorias o familias.

Definicion del idioma para el envio de documentos.

Registre futuros clientes en un fichero al margen del fichero de clientes.

Gestion Agenda Comercial, visitas y tareas.

Impresion del documento en funcion del idioma que configure el ofertado.

OFERTADOS:

Listado: fichas, teléfonos y direcciones de contacto ilimitadas, altas
de ofertados, ofertados modificados, cesados, bloqueados.

Personas de contacto ilimitadas, ficha completa, detalle observaciones
y seguimiento.

Configuracion de grupos de ofertados.
Gestion anotaciones por fecha y hora.

Impresion de etiquetas, mailing, cam-
panas de ofertas.

Generacion de informes y estadisticas
graficas.
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Q GESTION DE COMPRAS v
» ARTICULOS.
Clasificacion visual de articulos en familias.
Diferentes tipos de articulos: unitarios, tallas y colores

Posibilidad de definir un proveedor habitual
Descripciones en varios idiomas para aplica
Coadigos de barras con generacion automati

Tarifas proveedor, importacion precios.

Posibilidad de publicacion automatizada de
Internet (e-commerce).

» PROVEEDORES.

» GESTION DE DOCUMENTOS DE COMPRA.

Informes y conversion de documentos
Visualizacion y modificacion
Introduccion manual
Impresion de duplicados
Detalle de compras
Etiquetas de proveedor
Estadisticas graficas.

Calculo de precios teodricos, margenes, comparativa costes.

Ficha completa, multiples personas de contacto, miiltiples direcciones (domicilio de
pago, etc.), condiciones de pago, tarifas, margenes, rappels, regalos y promociones.

Informes de fichas, teléfonos y direcciones, personas de contacto, altas de proveedores,
proveedores modificados, cesados, bloqueados, notas de proveedores.

Impresion de etiquetas proveedor y codigo de barras en varios formatos.
Configuracion de familias de compra y grupos de proveedores

Traspaso a contabilidad de los apuntes generados por operaciones de compras.
Generacion de pagos seglin condiciones de pago, vencimientos.

| . Oastes
-y

--.91_9_ HNE DF 58 @ ; . e =
Efreirriraed et e Ee e | o | e
» DOCUMENTOS DE COMPRA. o '--'%L_'-;_"_'E"“:'?“:_._:',, T ’h -
Propuestas
Pedidos ! Qnovoir
Albaranes ST |
Facturas_ ;::,E"'” :‘:I:m | AmwideCompres ]
! 6% S EEE
|

, referencia fabricante.
r segun idioma seleccionado en el cliente.
ca (EAN, Codebar...)

los articulos en catalogo o tienda en

[Wome Mackn Comros e Pacyuin Gy Paps Wape e (ke Gt
BB 00000 S DO 50 SR8c B
(| matns Pedide de Compras.

=)

x| *

Pt e Comgrms - Z0ROOO00EY
e

- Lims a4
]

[T Forma comern -

. B
s

o
RS
o D Lk B vt L
R

U] ey caston




1

Onovo

,_,.
[
(]
=
o
o

«
(]

Q GESTION ALMACEN v

P Control de las existencias de la empresa, asi como la gestion de entradas y salidas,
regulaciones, inventarios por unidades o por valoracion.

> Dispone de una gestion de ilimitados almacenes en tiempo real (multi-almacén), con
transitos entre ellos.

P Las entradas de almacén se realizan automaticamente a partir de los pedidos a
proveedores o bien de forma manual, movimientos manuales. Por ejemplo: incidencias,
roturas, extravios, robos, autoconsumos.

> DISTINTAS UNIDADES DE COMPRA Y VENTA.

Dentro de los almacenes se consideran diferentes tipos de dimensiones:

COMPRAS: registre las entradas en la forma que le suministra el proveedor: cajas,
palets, packs, piezas, Indicando el calculo necesario para su transformacion en
dimensiones de venta.

STOCK Y VENTA: conozca en todo momento la cantidad en stock en la unidad de venta
(unidades, kilos, litros...).

» REPOSICION.

Procesos automaticos de reposicion entre almacenes (configure los limites para generar
movimientos incluso en cada articulo) para asegurar los minimos de los almacenes
de venta, permitiendo generar automaticamente solicitudes o avisos de necesidades
de pedido a proveedor.

Posibilidad enlace e-commerce a stocks en tiempo real.

» CONTROL DE INVENTARIO.

Generacion de informes especiales para realizar controles de inventario de todos los
articulos o sobre un niimero aleatorio de articulos clasificados por importancia,
facilitando el seguimiento real del inventario.
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> FACILIDAD DE CONSULTA.

Conozca en todo momento las existencias [J] s " De s o800 K< .
de un articulo, unidades pendientes de servir, s
recibir, valoracion, histérico de movimientos,

stock por almacén.

» CARACTERISTICAS GENERALES.

Multi-almacén
Calculo permanente del stock real disponible
y virtual (entradas previstas).

Articulos separados por familias. !

Utilizacion del codigo de barras. l .
Documentos asociados a entradas y salidas ~ [§" = m—
Inventario continto. oo s s —
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Q GESTION VENTAS Y FACTURACION v

> CLIENTES.

Ficha completa, datos fiscales, condiciones de pago y facturacion, miiltiples contactos
y direcciones (fiscales y de envio).

Configuracion de grupos de clientes, tarifas, frecuencias de facturacion.

» GENERADOR DE INFORMES.

Tarifas ilimitadas, precios especiales por cliente, hasta 5 descuentos en cascada.
Fichas, teléfonos y direcciones, altas de clientes, clientes modificados, cesados,

bloqueados.
[ | Selecciin =[5
» DOCUMENTOS DE VENTA. 5% G e | 5. |
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Facturas pro-forma y de abono. ; n A=
E %%::; oo G| =
» GESTION DE DOCUMENTOS DE VENTA.
Conversion de documentos.
Introduccion manual. ; e
Impresién de duplicados. s o i
Visualizacion y modificacion. E_ ) )

Listado de documentos y detalle de ventas.

Formatos y mascaras para la numeracion configurable.

Posibilidades de facturacion automatica a partir de albaranes de clientes, aplicando
multiples criterios, grupos de clientes, fechas, condiciones ficha.

Conceptos y descripciones agrupados o en detalle en documentos

Personalizacion de los formatos de documentos: facturas, albaranes, presupuestos...
cada uno ellos personalizable de manera independiente.

Posibilidad de impresion de etiquetas de transporte a partir de albaranes de venta.
Analisis mediante estadisticas graficas y comparativas.
Exportacion de documentacion: impresora, fax, e-mail y en diversos formatos.

Q© TERMINAL PUNTO DE VENTA v

P Lectura automatica mediante lector de codigo de barras o pantalla tactil, configurable.
Permite la introduccion de tickets manualmente, minimizando, el niimero de pulsaciones
de teclas necesarias y anadiendo teclas “rapidas” que facilitan el trabajo al usuario.
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QO TERMINAL PUNTO DE VENTA v

> El diseno de pantalla y funcionalidad es configurable. Automaticamente se visualiza la
descripcion del articulo y el precio en un visor para el cliente.

P Se permite realizar ventas de promocion o regalo (precio cero) y ventas especiales a
precio de coste limitadas a unos determinados usuarios si se exige.

P Se controlan de forma especial los cobros realizados con tarjeta. Disposicion de opcion
que permite realizar pagos desde caja. Mediante un generador de informes especial
posibilidad de obtener la lista de venta del dia por linea de caja, permitiendo controlar
de forma sencilla el cuadre de caja.

P Apertura de caja y arqueos de caja Z.

P Podra conocer en todo momento existencias de su central y de otras delegaciones.
Conocer las cantidades y fechas pendientes de recibir de sus proveedores. Efectuar
estadisticas integradas. Automatizar la contabilidad de ventas y cajas.

P Configuracion estandar para impresoras de tickets, lectores laser, visores , cajones y
teclados programables.

S
CARACTERISTICAS GENERALES: g |

[~ eozioonzes pre—

Bid

llimitadas cajas por tienda. ] R

Informe de ventas por cajas y vendedor.
Multi-tienda y enlace a diversos locales.
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| Control de permisos de acceso en caja. - I

: Varios arqueos por dia. |  [r—— o€
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| Control de créditos y entregas a cuenta. | == B - orets o oty GRS

| b Controles X en cualquier momento. -““‘"‘“i 28 R

| Informe por diario de ventas por caja detallado. | i b i o ol
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Q GESTION FINANCIERA Y COSTES v

P Gestion de costes, cobros, pagos y abonos.

» Conozca en todo momento el importe de las cantidades adeudadas, y el riesgo de sus
clientes. Extraiga facilmente la informacion de los recibos pendientes de cobro y realice
la gestion de cobros.

> Diversos listados de recibos, sobres y cartas a clientes.

» Remesas mediante ficheros automatizados segtin normas CSB 19 y 58.
P Diversos listados de remesas y su contenido.

P Historico de remesas enviadas.

» Configuracion de bancos y entidades.

P Control de pagos a proveedores desde vencimientos generados en facturas de compra.
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Q CARACTERISTICAS TECNICAS v

» Arquitectura cliente/servidor trabajando sobre bases de datos Microsoft SQL Server,
MySQL u Oracle, cumpliendo asi ampliamente los requerimientos de solidez, fiabilidad,
rendimiento y prestaciones que necesita toda empresa.

Funcionamiento en ordenador individual, red local o entorno remoto.
Interfaz de usuario intuitiva y optimizada para su uso con teclado.

Plena integracion con entornos ofimaticos Microsoft Office.
Comunicaciones por Internet, correo electronico, XML, publicacion datos.

Seguridad de accesos propia, pudiendo definir quien accede a un determinado moédulo.

vV v v v v Vv

Sistema de trazabilidad y auditoria, permitiendo localizar de forma agil un documento
de origen a partir del actual, sabiendo ademas quien y cuando lo ha generado o
modificado.

v

Estabilidad y requerimientos poco exigentes para estaciones de trabajo y servidores.

P Sistema de actualizaciones on-line, con automatismo para la distribucion por los puestos
de trabajo.

Q CARACTERISTICAS FUNCIONALES v

Aplicacion modular, multipuesto y multiempresa.

Configurable en varios idiomas y divisas, con traductor on-line integrado.
Entorno personalizable de documentos, pudiendo insertar logotipos, textos.
Enlace con las principales aplicaciones de contabilidad.

Manual de usuario contextual integrado.

Implantacion y formacion sencillas.

Multiples informes por modulo y abierto a la generacion de nuevos.

Sistemas de busqueda integrados en todas las listas.

vV v v VvV v v v v v

Digitalizacion e introduccion de documentos o fotografias.

%EST r
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Q CONTACTO v

P Si desea recibir alglin tipo de informacion mas detallada sobre 9Gest o realizar
cualquier tipo de consulta personalizada, contacte con nosotros a través del teléfono:
93 320 86 64, o numero de fax: (+34) 93 309 38 54.

» También puede contactar con nosotros escribiendo a la direccion de correo electrénico:
comercial@nougir.com

» 0 accediendo a nuestra web: www.nougir.es

» Ademas, puede encontrarnos en el distrito tecnolégico 22@ de Barcelona.
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